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Het begin: praktijk als uitgangspunt
Het ondernemersverhaal van Groeneveldt 
Grijpers start niet achter een tekentafel, maar 
in de praktijk. Oprichter Johan Groeneveldt 
groeide op in een agrarisch gezin en begon zijn 
loopbaan in het transport. Als chauffeur bij Jan 
Kees Boer Transport vervoerde hij onder meer 
grote buizen voor Boskalis. In dat werk liep hij 
tegen een praktisch probleem aan: een belang-
rijke klant kon efficiënter bediend worden met 
een aangepaste grijper. In plaats van te wach-
ten op een bestaande oplossing, ontwierp en 
bouwde Groeneveldt er zelf een.

Die eerste grijper bleek het startschot. De com-
binatie van praktijkkennis, technisch inzicht en 
een duidelijke voorliefde voor laswerk leidde al 
snel tot nieuwe aanvragen. Wat begon als een 
eenmalige oplossing, groeide uit tot een zelf-
standige activiteit. In 2000 besloot Groeneveldt 
zich volledig te richten op het ontwerpen en 
bouwen van grijpers: Groeneveldt Grijpers was 
geboren.

Stap voor stap gegroeid
De eerste jaren werkte Groeneveldt vanuit 
de boerenschuur van zijn vader in Streefkerk 
(1999–2001). Daarna volgde een huurpand 
aan de Opperstok (2001–2005). De vraag bleef 
toenemen en in 2005 verhuisde het bedrijf naar 
Groot-Ammers. Drie jaar later werd daar een 
eigen locatie gerealiseerd aan de Edisonweg 9.

Vanaf dat moment volgden de uitbreidingen 
elkaar gestaag op. In 2011 kwam er een CNC-
hal bij en in 2014 een aparte verhuurhal. In 
2019 werd het vloeroppervlak verdubbeld, 
gevolgd door een uitbreiding van de verhuur-
hal in 2023. In 2025 werd het geheel compleet 
gemaakt met een nieuw kantoor. De groei ver-
liep organisch en altijd vanuit de behoefte van 
klanten en medewerkers.

Organisatie met korte lijnen
Hoewel Groeneveldt Grijpers inmiddels is uit-
gegroeid tot een volwassen organisatie, zijn de 
lijnen kort gebleven. De productie is verdeeld 
over twee hoofdafdelingen: bosbouw en infra. 

Van boerenschuur tot toonaangevende specialist in grijpers en uitrustingsstukken

Wat 25 jaar geleden begon met één zelfge-

bouwde grijper voor één klant, is uitgegroeid 

tot een toonaangevende Nederlandse specialist 

in bosbouw-, infra-, overslag- en transport-

oplossingen. Groeneveldt Grijpers viert dit 

jaar zijn zilveren jubileum. Een mooi moment 

om stil te staan bij het ondernemerschap, de 

technische expertise en de manier waarop het 

bedrijf al een kwart eeuw meegroeit met zijn 

klanten.

Auteur: Emiel te Walvaart

Groeneveldt Grijpers: 25 jaar er-
varing, gebouwd op vertrouwen

Thijs Sterk (links) en Johan Groeneveldt



39www.boomzorg.nl - 1/2026

Daarnaast is er service en revisie, dat intern wel 
wordt omschreven als een soort ‘spoedeisende 
hulp’. Machines en uitrustingsstukken mogen 
immers niet stilvallen.

Naamsbekendheid werd in de loop der jaren 
opgebouwd door actief aanwezig te zijn op 
beurzen en vooral door met klanten mee te 
groeien. Groeneveldt zelf verzorgt de verkoop, 
maar engineers Lennard van der Zijden en 
Thijs Sterk zijn nauw betrokken bij klanten en 
ontwikkeltrajecten. Nieuwe producten ontstaan 
vaak in directe samenwerking met gebruikers. 
‘De groei was nooit een doel op zich,’ zegt 
Groeneveldt. ‘Het is zo gelopen. We doen het 
met elkaar als team en mogen dankbaar zijn 
voor waar we nu staan.’

Sterke positie in de Nederlandse bosbouw
De bosbouw vormt nog altijd een belangrijke 
pijler onder het bedrijf. ‘Toen deze branche in 
Nederland begon te groeien, is Groeneveldt 
Grijpers ontstaan. We zijn letterlijk met onze 

klanten meegegroeid,’ aldus Groeneveldt. 
Inmiddels werkt naar schatting zo’n 75 procent 
van de Nederlandse bomenrooibedrijven met 
een product van Groeneveldt Grijpers.

Het bedrijf ontwikkelde oplossingen die spe-
cifiek zijn toegesneden op stedelijk gebied en 
Nederlandse omstandigheden. Waar vroeger 
veel handmatig werk nodig was, maken zaag- 
en grijpercombinaties het werk nu veiliger, 
efficiënter en beter beheersbaar. Voor machines 
van 1,5 tot 40 ton beschikt Groeneveldt Grijpers 
tegenwoordig over een compleet standaard-
programma.

Modulair denken en maatwerk
Een belangrijk onderscheidend element is het 
modulaire concept. Groeneveldt Grijpers was 
een van de eerste bedrijven die niet alleen 
complete units, maar ook losse modules ont-
wikkelde. ‘We hebben een groot standaardpro-
gramma, maar daarnaast veel speciaalconstruc-
ties,’ vertelt Thijs Sterk. ‘Regelmatig groeit een 

maatwerkoplossing door tot een standaardpro-
duct.’

Die combinatie van innovatie, toepassingsge-
richtheid en een sterke prijs-kwaliteitverhou-
ding vormt de basis van het succes. Het stelt 
klanten in staat om snel te schakelen en hun 
machine exact af te stemmen op het werk dat 
ze uitvoeren.

Infra, overslag en transport
Behalve in de bosbouw heeft Groeneveldt 
Grijpers zich de afgelopen jaren sterk ontwik-
keld in infra, overslag en transport. Het assor-
timent omvat onder meer grijpers voor over-
slagkranen in havens, sloop- en sorteergrijpers 
voor kranen, shovelbakken voor wielladers en 
speciale grijpers voor autolaadkranen.

Een sprekend voorbeeld is de ontwikkeling 
van een grijper voor het verplaatsen van 
extra brede rijplaten van 3,4 bij 6 meter. Deze 
rijplaten worden in Nederland steeds vaker 
toegepast. Met dit soort oplossingen sluit 
Groeneveldt Grijpers nauw aan op actuele 
marktontwikkelingen.

Verhuur als verlengstuk van service
Het verhuurconcept is ontstaan vanuit de 
behoefte aan snelle beschikbaarheid. Klanten 
moeten soms op korte termijn kunnen beschik 

‘We blijven ons huidige portfolio 
doorontwikkelen en staan open voor 
nieuwe producten en innovaties’
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Een bijzonder project: de onderwagen voor een schip van Zuiddam
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ken over een uitrustingsstuk. Tijdens de bouw 
van een nieuw product kan een passende 
oplossing worden gehuurd, zodat het werk niet 
stilvalt.

De verhuurvloot bestaat uit circa tweehonderd 
stuks en wordt vrijwel jaarlijks vernieuwd. 
Verhuurde producten worden als occasion 
verkocht en vervangen door actuele modellen. 
Zo werken klanten altijd met een moderne en 
betrouwbare uitrusting. ‘Onze klanten weten 
wat ze aan ons hebben,’ zegt Groeneveldt. ‘De 
kwaliteit moet honderd procent zijn. En als er 
iets is, lossen we het op.’

Engineering op hoog niveau
Een hoogtepunt van het afgelopen jaar was 
een omvangrijk speciaalconstructieproject voor 
Zuiddam uit Zuilichem, specialist in bevrachten 
van binnenvaartschepen. Het bedrijf kocht en 
verbouwde voor het eerst een schip om graaf-
werkzaamheden op het water uit te voeren, 
zoals zand lossen, overslaan en baggeren.

Groeneveldt Grijpers bouwde hiervoor een 
complete onderwagen voor een Sennebogen-
overslagmachine en voorzag deze van spoor-

wielen. Op het schip werden rails gelast, zodat 
de kraan zich over de lengte van het vaartuig 
kan verplaatsen ‘Zo kan de kraan het schip zelf 
laden en kan het schip vervolgens naar de kade 
varen om te lossen.

Volgens Sterk was het een intensief traject met 
veel voorbereiding, engineering, productie en 
montage. De machine werd in de werkplaats 
aangepast en daarna met een grote hijskraan 
op het schip geplaatst in Groot-Ammers. Het 
project nam een half jaar in beslag en werd in 
oktober vorig jaar opgeleverd.

Vooruitkijken zonder vastomlijnde stip
Waar het bedrijf over 25 jaar staat, durft nie-
mand te voorspellen. ‘We hebben geen vaste 
stip op de horizon,’ zegt Sterk. ‘Maar we blijven 
ons huidige portfolio doorontwikkelen en staan 
open voor nieuwe producten en innovaties.’

Zo startte Groeneveldt Grijpers enkele jaren 
geleden met de productie van rijplaten, inmid-
dels een succesvol product. Daarnaast wordt 
gekeken naar andere basismaterialen en naar 
verdere automatisering, onder meer met 
lasrobots. ‘De grijpers blijven de hoofdmoot, 

maar we willen het lasproces steeds efficiënter 
maken om de kwaliteit verder te verhogen.’

Ook duurzaamheid krijgt steeds meer aan-
dacht. Het bedrijf wekt een groot deel van zijn 
stroom op met zonnepanelen, richt productie 
en machinepark zo efficiënt mogelijk in en nam 
recentelijk een elektrische bedrijfswagen in 
gebruik.

Open dag ter ere van het jubileum
Ter gelegenheid van het 25-jarig bestaan 
organiseert Groeneveldt Grijpers op 28 maart 
een open dag op de locatie in Groot-Ammers. 
Relaties uit bosbouw, infra, overslag en trans-
port zijn aanwezig en naar verwachting worden 
diverse nieuwe producten gepresenteerd. Ook 
de nieuwe kantoorruimte wordt officieel in 
gebruik genomen. Geïnteresseerden zijn van 
harte welkom; aanmelden kan via opendag@
ggbv.nl.
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De vestiging van Groeneveldt Grijpers

Alle kennis.
Bijna alle
bomen.

EEN GESCHIKTE 
BOOM VOOR 
IEDERE PLEK

Van den Berk Boomkwekerijen is gespecialiseerd in medium tot
zeer grote maten bomen en struiken. Met ongeveer 450 hectare
en een assortiment van meer dan 1600 boomsoorten en cultivars,
behoren we tot één van de grootste kwekerijen van Europa.

Meer dan 100 medewerkers werken dagelijks op drie locaties met 
veel enthousiasme en kennis van zaken aan het kweken, verkopen 
en leveren van topkwaliteit bomen naar afnemers in 35 landen.

De bomen komen onder andere terecht in stadscentra, op 
bedrijfsterreinen, in recreatie parken en in particuliere tuinen. 
In het traject daar naar toe werken we nauw samen met de 
verantwoordelijke landschapsarchitecten, groenaannemers, 
projectontwikkelaars, groenbeheerders, tuinontwerpers en 
hoveniers. Zo komen we gezamenlijk tot de meest succesvolle 
groenprojecten!




